i
Sveiki!

AS - Maryna Valiukoniené.

Eksperty mentore ir produsere.

Metodologe, MASTERMIND metodo trenere.
MASTERMIND grupiy organizatoré ir moderatore.
MASTERMIND moderatoriy online mokyklos jkureja.
Fasilitatore, World cafe renginiy organizatore.
Konferencijy lektore ir vedeja.

AS padedu:

e ekspertams supakuoti savo zinias bei
ekspertiskuma ir konvertuoti | konkrecius
produktus, generuojancius pardavimus;

e Splésti produkty ir paslaugy krepselj online ir
offline rinkoje, optimizuojant pardavimus ir
uztikrinant stabilias pajamas;

e sukurti efektyvias pardavimo grandinéles ir 2
strategijas, kurios uztikrina sékminga produkty @
ar paslaugy pardavima per soc. tinklus ir Kitus
kanalus.

MANO KONTAKTALI:

INSTAGRAM

FACEBOOK

YOUTUBE

TELEGRAM

PINTEREST


https://ru.pinterest.com/marynavaliukoniene/
https://t.me/+OZp0uDJccXA2ZjAy
https://www.youtube.com/channel/UCNl5iHOYLC9FHR3cL-hPnIA
https://www.facebook.com/MarinaMasterMindLietuva/
https://www.instagram.com/marina_mastermind.lt/

Sveiki, patiko jusy darbai. Kiek
kainuoty AirTouch dazymas?

Sveiki Jurgita. Leiskite pasitikslinti,
kokio ilgio jusy plaukai ir ar jau

daréte AirTuch dazyma pas mus ar
kazkur kitur?

Mano plaukai vidutinio ilgio, ir
AirTouch dazyma dariau labai labai
seniai, ne pas jus.

Viskq supratau Jurgita. 4

Tokiu atveju procedura truks 4-6val.
Si technika yra labai kruopéti ir
reikalauja daug laiko, kad baty
pasiekti nattraliai atrodantys
peréjimai ir Svelns spalvy
gradientai.

Mes naudojame tik auksciausios
kokybés profesionalius daZus ir
prieZilros priemones, kurios
uztikrins ilgalaikius rezultatus ir
apsaugos jusy plaukus.

Musy meistre, beje irgi vardu
Jurgita, specializuojasi biitent
AirTouch dazyme, turi didele patirt]
ir yra tikra savo darbo profesionale
bei entuziasté, todél galite bati tikra
dél galutinio rezultato.

Kaina vidutinio ilgio plauky yra nuo
250 iki 300eury, priklausomai nuo
jusy plauky tankio.

Jums buty patogiau savaitgalj ar
darbo dienomis skirti laiko Siai
proceddrai?

Ok, supratau _ |,

@marina_mastermind.It

Jurgita, jauCiu, kad liko abejoniy.
Pasidalinkite atvirai, kas jus

neramina ar stabdo? Galbut as
galéciau i8spresti §j klausima?
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PARDAVIMAI PER SUSIRASINEJIMA

Pardavimai susirasinejimuose is vienos puses atrodo paprasti, bet is kitos
puses labai varginantys ir reikalaujantys pardavimo etapy zinojimo bei

jautraus poziurio.

Labai daznai po produkto pristatymo, kai praneSame kainag, galbut padare
tam tikry klaidy ankstesniuose susirasSinejimo etapuose, klientas, dar
neturédamas galutinio sprendimo pirkti, Svelniai tariant, dingsta,
sakydamas, kad pagalvos, arba tiesiog neatsako.

Tai nereiskia, kad klientas nenori pirkti, jis tiesiog nenori pirkti dabar, jis

turi tam tikry abejoniy ir, galbut, priestaravimuy.

Norint suzinoti tikrasias abejones ir priestaravimus bei tureti priemones
joms pasalinti, reikia uzduoti tinkamus klausimus, taip vadinamus
,atveriamuosius klausimus®, kurie gali padéti issiaiskinti Sias abejones ir,

galbut, jas pasalinti.

Siy klausimy sarasa pateikiu zemiau, pritaikykite jj sau ir naudokite savo

susirasinejimuose su klientais

@marina_mastermind.It
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"Stebuklingos" frazeés, kurios padeées jums suprasti,
kodeél jis nusprendé nepirkti ar net uzbaigti pardavimg,
neprarandant kliento.

Vardas, jauciu, kad jus kazkas neramina ar netinka.
Pasidalinkite, kokios albejones?

4 N
Vardas, del musy salono aptarnavimo ir kokybées gerinimo, prasau,

parasykite, kokia priezastis neleidzia priimti sprendimo

uzsiregistruoti pas mus | procedurg?

Arba galbut del kainos ar nepasitikejimo musy meistru?

\_ J

Vardas, musy vidiniam supratimui ir tobulejimui pasakykite, kokia yra
atsisakymo priezastis/kodél pasikeité jusy sprendimas?

Vardas, jauciu, kad liko abejoniy. Pasidalinkite atvirai, kas jus neramina
ar stabdo? Galbut as galéciau isspresti ) klausima.

4 N\

Vardas, pasakykite prasau, galvojate / abijojate apie tai ... ar apie tai... ?
\_ J
~

Vardas, iS ko renkatés?
Jus neramina tai .. ar tai....?

Galvojate apie tai ar apie tai?
g J

@marina_mastermind.It
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"Stebuklingos" frazeés, kurios padeées jums suprasti,
kodeél jis nusprendé nepirkti ar net uzbaigti pardavimg,
neprarandant kliento.

Vardas, jauciu, kad jus kazkas neramina ar netinka.
Pasidalinkite, kokios albejones?

4 )
Vardas, del musy salono aptarnavimo ir kokybées gerinimo, prasau,

parasykite, kokia priezastis neleidzia priimti sprendimo

uzsiregistruoti pas mus | procedurg?

Arba galbut del kainos ar nepasitikejimo musy meistru?

\_ J

Vardas, musy vidiniam supratimui ir tobulejimui pasakykite, kokia yra
atsisakymo priezastis/kodél pasikeité jusy sprendimas?

Vardas, jauciu, kad liko abejoniy. Pasidalinkite atvirai, kas jus neramin
ar stabdo? Galbut as galeciau isspresti §j klausima.

Jus neramina tai ... ar tai....?
Galvojate apie tai ar apie tai?

;}
[\/ardas, pasakykite pradau, galvojate / abijojate apie tai ... ar apie tai... ? ]

{\/@ro’as, IS ko renkates?

@marina_mastermind.It
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Stai dar keleta fraziy, kurias galite naudoti atsakydami
klientui, kuris sako ,,Gerai, pagalvosiu“ arba ,,Gerai, acia*,
Sie ,,atveriamieji klausimai“ gali padéti issiaiskinti
abejones ar priestaravimus ir galbut uzbaigti pardavimg

Suprantu. Ar galetumete pasidalinti, kokius konkrecius aspektus

reikia apgalvoti? Galbut galeciau suteikti daugiau informacijos, kad
padeciau apsispresti.

Aciu, kad svarstote musuy pasialyma. Ar turite kokiy nors konkreciy
rapesciy ar klausimu, | kuriuos galeciau atsakyti, kad jasy
sprendimas buty lengvesnis?

Vertinu jusy apgalvotg pozidr]. Ar yra kazkas, kas jus siuo metu stabd
nuo sprendimo priemimao?

Cj
Esu Cia, kad padeciau su bet kokia papildoma informacija, kurios jums
gali reiketi. Kokius pagrindinius veiksnius svarstote siuo metu?

Juasy atsiliepimai mums labai svarbus. Ar galetumete pasakyti, ar yra
kokiy nors detaliy ar sqlygu, del kuriy nesate tikri?

konkretaus, kas sukelia dvejones? Noreciau padeti toliau.

ACiU uz jusy susidomejima. Ar galime aptarti bet kokius rupescius,
kuriuos galbut turite? Noriu jsitikinti, kad turite visqg reikalingg

Suprantu, kad sprendimo priemimui reikia laiko. Ar yra kas nors ]
informacijaq. }

@marina_mastermind.It
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Si atmintiné parodo kaip pagerinti pardavimus susiraginéjimo metu tik
vienam etape. Cia pateikta tik 5 proc, informacijos, ka reikia Zinoti apie

pardavimus susirasinéjime.

Taciau, kad pilnai valdyti visg pardavimy procesa:

Padidinti savo pardavimy konversija bent dvigubai;

Pamirsti apie brukima ir primetima pardavimo metu;

Padidinti pardavimy skaiciy ir savo asmenines pajamas;

ISmokiti bendrauti su klientu, suprantant jo poreikius ir abejones.

' Bus mano naujame kurse

PARDAVIMAI PER SUSIRASINEJIMA IR
ASMENINIUS POKALBIUS

Sis kursas padés:
e Daryti ekologiskus pardavimus;
e Pamirsti apie jkyrius pardavimus ir gédos jausma siulant savo
produkta;
e Padidinti pardavimy kokybe ir kiekybe;
e Nebijoti pardavimy ir iSmokti kurti rysj su klientai;

PARDAVIMAI PER SUSIRASINEJIMA


https://www.master-mind.lt/produktas/pardavimai-per-susirasinejima-ir-asmenini-pokalbi/
https://www.master-mind.lt/produktas/pardavimai-per-susirasinejima-ir-asmenini-pokalbi/

